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Bewerbungsverfahren

Qualifizierte Systemintegratoren, Vertriebspartner und Servicepartner kénnen sich fur
das globale Netzwerk von The Mobile Robot Company bewerben. Bewerbungen
werden fur jedes Land separat bearbeitet. Diese Seite beschreibt den Ablauf von der
ersten Kontaktaufnahme bis zum Onboarding.

Wer kann sich bewerben?

Das Programm (https://info.mobilerobot.com/de-de/partners/program/program-overview/) steht
Unternehmen offen, deren Kerngeschaft die Roboter sinnvoll erganzt — beispielsweise
Anbietern manuell bedienter Flurférderzeuge oder automatisierter
Materialflusstechnik mit bestehendem Kundenstamm und eigenen
Servicekapazitaten. Siehe Wen wir suchen (https://info.mobilerobot.com/de-de/partners/bec
ome-a-partner/who-we-are-looking-for/) und Partnerarten (https://info.mobilerobot.com/de-de/p

artners/program/partner-types/).

Interesse bekunden
Nehmen Sie Uber einen der folgenden Kanale Kontakt auf:

¢ (Uber den Bereich Partner werden auf www.mobilerobot.com (https://www.mobilerob

ot.com);

¢ per E-Mail an das Partnerteam unter hello@mobilerobot.com.

Da Partnerschaften fur jedes Land separat geschlossen werden, geben Sie an, welche
Lander Sie abdecken méchten. Beschreiben Sie auBerdem |hr aktuelles Geschaft und
welche Produkte oder Systeme Sie derzeit verkaufen, integrieren oder warten. Die
vollstandigen Kontaktdaten finden Sie unter Partnerteam kontaktieren (https://info.mobil
erobot.com/de-de/partners/become-a-partner/contact-the-partner-team/).

Was das Unternehmen priuft

Im Gesprach wird gepruft, ob Ihr Unternehmen die Erwartungen des Programms
erfallt:
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¢ Fahigkeit, ein oder mehrere Vorfuhrzentren mit praktischen Produktvorfuhrungen
zu betreiben;

¢ Bereitschaft, Produkte fur die sofortige Lieferung auf Lager zu halten;

e Kapazitat, das gesamte Leistungsspektrum anzubieten — Vertrieb,
kostenpflichtige Testeinsatze, Installation und Kundendienstvertrage;

¢ Servicetechniker im AuBendienst, die am Produkt geschult werden kénnen;
¢ eine interne produktverantwortliche Person;

¢ Bereitschaft zu einer regelmaBigen gemeinsamen Geschaftsplanung.

Die detaillierten Erwartungen sind unter Anforderungen (https://info.mobilerobot.com/de-d
e/partners/program/requirements/) beschrieben.

Nach der Zusage
Neue Partner durchlaufen einen strukturierten Einstieg:

¢ einen gemeinsamen Geschaftsplan fir die erste Phase;

¢ einen zweitagigen Schulungsworkshop fur Vertrieb und Service mit
anschlieBender unbegrenzter Unterstitzung aus der Ferne;

e die Mdglichkeit, einmalig das Starterpaket (https://info.mobilerobot.com/de-de/partners/
become-a-partner/starter-package/) zu erwerben. Es stattet das Vorfuhrzentrum mit
einem Vorfluhrroboter aus und umfasst Schulungen, Unterstitzung bei der
Inbetriebnahme vor Ort sowie eine geografisch ausgerichtete Kampagne zur
Leadgenerierung.

Die einzelnen Schritte sind im Onboardingprozess (https://info.mobilerobot.com/de-de/partn
ers/become-a-partner/onboarding-process/) beschrieben.

Verfugbarkeit nach Landern

Mit Stand Juni 2026 umfasste das Netzwerk acht LaAnder und wird weiter ausgebaut.
Das Unternehmen veréffentlicht keine Liste der abgedeckten Lander. Fragen Sie das
Partnerteam nach dem aktuellen Stand in Ihrem Markt. Siehe Landerverfugbarkeit (http
s://info.mobilerobot.com/de-de/partners/become-a-partner/country-availability/).
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